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TOROMAZOTE 76 APTO.1609
ESTACION CENTRAL, SANTIAGO DE CHILE

OBJETIVO

Prestar mis servicios a una empresa
gue me permita seguir emprendiendo
mi camino al éxito. Y con ello
contribuir al crecimiento empresarial

Aptitudes Y Habilidades

Liderazgo

Poder de convencimiento
Iniciativa Propia
Capacidad para resolver
Situaciones

Diciplinado

Actitud Positiva y Optimista

Capacitado para Delegar
Funciones

Manejo, respaldo y recuperacion de
datos.

Sistemas operativos (Windows,
Linux).

Conexiones remotas y VM's.
Gestion de procesos.

Servicios de directorio.

Soporte técnico, notebook,
desktop, celulares e impresoras.

VPN’s y proxies.
Administracién de sistemas.

VENEZOLANO 06/05/1989
RUT: 26.661.001-7

TECNICOIT:
RINO INSTALACIONES SPA
2019-2020

Instalacion y configuracion de Circuito Cerrado.
Instalacién y configuracién de Redes.

Arquitectura de proyectos.

Gestion centralizada de software.

Administrar las aplicaciones instaladas.

Configuracion, resignacién y reciclaje de equipos a
usuarios.

e Gestion del soporte de software, hardware,
dispositivos moviles usando herramientas como
ServiceNow y Jira

GERENTE DE VENTAS COORPORATIVA:
BIGFIX SPA
2018-ACTUAL

Preparar planes y presupuestos de ventas.
Establecer metas y objetivos, con cada vendedor
Calcular la demanda pronosticar las ventas.
Reclutamiento, y capacitacion de los vendedores.
Compensaciony Motivacion

Realizar visitas a clientes, Presentacion

Reporte Mensual para lograr adjetivos Reales

CEO:
ENTERPRISE ALL IN ONE C.A
2014-2018

e  Dirigir y controlar el funcionamiento de la compaiiia,

e  Representar a la compaiiia en todos los negocios y contratos
con terceros en relacion con el objeto de la sociedad

e  Cumplir y hacer cumplir las decisiones adoptadas por la
asamblea y la junta directiva.

e  Apoyar las actividades de la empresa segun se requieran.

EDUCACION

INGENIERO EN SISTEMAS
Universidad Central de Venezuela

CURSOS Y TALLERES

e Derechos humanos siglo XXI (afio 2010)

e Conectividad y almacenamiento (afio 2011)

e Técnicas de ventas, lovemarks neuromarketing
(afio 2011)



