
JUAN PABLO PRIETO FIGUEROA 
 

           TITULADO EN INGENERÍA COMERCIAL 

            UNIVERSIDAD ANDRES BELLO 
 

P E R F I L P E R S O N A L 

 
Ingeniero Comercial especializado en 
ventas con experiencia en la industria. 
Enfocado en alcanzar resultados 
excepcionales y superar metas. 
 
Soy una persona extrovertida, 
organizada, perseverante y con 
habilidades sociales, me gusta 
escuchar, comunicar y persuadir. 
 
A N T E C E D E N T E S A C A D É M I C O S 

UNIVERSIDAD ANDRES BELLO 

Ingeniero titulado con distinción 

2015 – 2022. 

Colegio San Benito 

Enseñanza pre escolar, básica y 

media – 1999 – 2013. 

 
LOGROS 

 

Curso internacional: 

Certificado taller de Liderazgo en 

la Universidad Europea de Madrid. 

 

Idiomas: 

Inglés intermedio oral y escrito. 

 

       A N T E C E D E N T E S L A B O R A L E S 

         INVIERTE CAPACITACIÓN SPA. 

         Ejecutivo Consultor 

         Marzo 2023 – Febrero 2024. 

 

• Prospectar nuevos clientes. 

• Preparar cotizaciones sobre programas de capacitación y 

bienestar laboral. 

• Seguimiento de potenciales clientes. 

• Planificación y control de gestión de las ventas. 

• Optimización de recursos de la OTEC. 

• Cotizar con 40% de rentabilidad cada proyecto. 

        LABORATORIO TESTED SPA. 

         Asistente de Marketing y Comunicaciones (Práctica profesional) 

         Marzo 2022 – Diciembre 2022. 

 

• Realizar grilla de contenidos mensuales. 

• Proponer nuevas ideas de marketing para potenciar a la marca. 

• Gestión de influencers y realización de concursos en fechas importantes. 

• Analizar los datos de las redes sociales y elaborar informes sobre el 

rendimiento en base a Metricool. 

• Responder a usuarios en comentarios y directos para derivar a las 

áreas correspondientes. 

• Campañas POP y coordinación de promotores.  

• Colaboración en campañas pagadas para ADS. 

  

        INSTAPOINT SPA.  

        Gestor comercial (Práctica profesional) 

         Marzo 2020 – Diciembre 2020 

 
• Búsqueda de proveedores, clientes y acuerdos. 

• Gestión y cartera de clientes (mantener y incorporar nuevas 
cuentas). 

• Detectar oportunidades de ventas. 

• Manejo de propuestas, cotizaciones, creación y cierres de contratos. 

• Investigación de productos y precios. 

• Generar de reportes semanales y mensuales.  

• Manejo y control de stock. 
 

 
          HERRAMIENTAS 
 

• Excel intermedio. 

• PowerPoint intermedio.  

• Word avanzado. 

• Google analytics intermedio. 

• Meta business intermedio. 

• Canva intermedio.    

• Brevo intermedio. 
 
 

 

   prietofig@gmailcom + 56961347178 Vitacura. Marzo 2024 
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